Ce este lobby-ul? 

Lobby-ul este tentativa de a influenta opinia sau activitatile cuiva - in domeniul legislativ in Consiliul Local, intr-un minister sau intr-o organizatie.
Aceste termen a dobandit pe parcurs o conotatie negativa, dar el nu este altceva decat exprimarea dreptului constitutional de a te adresa factorilor de decizie. In practica el are o contributie importanta in procesul de luare a deciziilor, prin informarea oficialitatilor care nu isi pot da seama cum va afecta o anumita decizie un segment al societatii.

Lobby-ul in interes public

Un grup "de interes public" este organizat plecand de la idei care nu se bazeaza pe interesele economice ale membrilor sai. premiza de baza este ca lobby-ul in interes public este important pentru procesul legislativ, cetatenii putand maximiza pueterea pe care o au pentru a se face auziti.

In general lobby-ul este asociat cu partea "intunecoasa" a politicii, in care coruptia, puterea si intimidarea sunt armele actiunii politice. Multe organizatii presupun ca banii si influenta sunt mijloacele cu care se lucreaza. Cu toate acestea intr-o societate democratica, toti factorii de decizie, la nivel national sau local isi bazeaza succesul pe satisfacerea a cel putin unei parti din alegatori. De aceea aprecierea si realegerea sunt valorile care motiveaza factorii de decizie.
Lobby-ul, numai pentru experti?
Orice membru al organizatie se poate implica in lobby, avand urmatoarele roluri in influentarea procesului de luare a deciziilor:
· este lider de atitudine prin mentinerea atentiei factorilor de decizie, a organizatiilor aliate si a mass mediei asupra unei probleme 

· se asigura ca vocile alegatorilor sunt auzite si ascultate 

· ofera informatii tehnice si asistenta factorilor de decizie si mass mediei 

· mediaza in cazul intereselor conflictuale pentru realizarea unui compromis 

Metode

Lobby prin scrisori

· Scrieti lizibil (preferabil la masina sau calculator), pe hartie cu antet. Semnati cu numele intreg si adresa. 

· Daca sunteti un alegator mentionati acest lucru, ca si faptul daca ati votat pentru persoana careia va adresati 

· Specificati daca faceti parte dintr-o organizatie, daca mai exista si alte persoane interesate de aceasta problema 

· Specificati clar pozitia dvs. si masurile care ati dori sa fie luate 

· Nu utilizati scrisori tip. El trebuie sa fie personale 

· Experienta dvs. este cea mai importanta resursa. Aratati cum sunteti afectat 

· Solicitati un raspuns scris 

Lobby prin telefon

· Recomandati-va (nume, adresa, telefon) 

· Faceti referire clara la problema 

· Exprimati pe scurt punctul dvs. de vedere 

· Cereti parerea factorului de decizie 

· Pastrati o atitudine constructiva 

· Daca nu puteti contacta persoana direct lasati un mesaj clar secretarei 

· Daca nu aveti numarul de telefon utilizati serviciile de informatii ale Parlamentului 

Lobby prin declaratii

Declaratii scrise

· Daca aveti posibilitatea atasati documente care sa va sprijine declaratiile (date statistice, publicatii) 

· declaratia sa nu depaseasca o pagina 

· folositi un limbaj inteligibil mai degraba decat unul tehnic 

Audieri

· Fiti extrem de scurt (maximum 5 minute) 

· Aduceti suficiente copii pentru fiecare membru al comisiei de audiere 

· Imbracati-va mai degraba conservator 

· Prezentati-va, pe Dvs si organizatia in care activati 

· Faceti o declaratie concisa a pozitiei si motivati-o 

· Este preferabil sa incepeti prin a aprecia pozitia factorului de decizia si nu prin a o critica 

· Anticipati contraargumentele pentru a putea sa raspundeti 

· Mentionati alte persoane sau organizatii care va sprijina 

· In incheiere multumiti membrilor comisiei si fiti gata sa raspundeti la intrebari 

Cele 10 porunci ale lobby-ului

1. Nu minti sau dezinforma niciodata un factor de decizie asupra importantei relative a unei probleme, asupra parerii opozitiei sau a altor aspecte

2. Cauta prieteni in locurile neobisnuite. In politica un prieten este opersoana care lucreaza in icelasi domeniu, indiferent de partid, minister sau ONG

3. Nu rupe niciodata un contact. Un factor de decizie nu trebuie sa te considere dusman fiindca aveti pareri diferite. Inimicii de azi poti fi aliatii de maine.

4. Nu incerca sa-ti asumi merite. "Nimic nu este imposibil daca nu conteaza cine culege laurii".

5. Cuvantul sa-ti fie contract. Nu face promisiuni pe care nu le poti respecta.

6. Nu-ti pierde timpul cu oponentii care au o parere publica asupra unei probleme. Este mai productiv sa influentezi factori de decizie mai putin dedicati unei cauze sau care se considera neutri

7. Nu uita niciodata sa multumesti in scris unei persoane care te- ajutat

8. Nu barfi. Sa cunosti slabiciunle factorilor de decizie este una, sa le trambitezi este alta.

9. Cand esti tras pe sfoara in politica nu te infuria. Tu detii puterea votului.

10. Poarta mereu un trifoi cu patru foi. Cea mai bine pregatita campanie se poate duce de rapa daca nu ai si putin noroc.
